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ABSTRAK

Setiap perusahaan maupun badan usaha harus memiliki cara dan strategi
yang berfungsi untuk persaingan didunia bisnis. Penjualan adalah pendapatan

yang berasal dari penjualan produk perusahaan, disajikan setelah dikurangi
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Kisel Klauster Padang-Pe n dengan cara

membuka divisi untuk menghubungi konsumen yang pernah melakukan transaksi

produk telkomsel untuk melakukan repeat-order dan karyawan yang diambil
adalah dari DS. Serta trategi untuk mendapatkan pelanggan baru ataupun akuisisi
hanya dilakukan melalui online, meskipun tidak se efektif yang biasa dilakukan

DS sebelum Pandemi Covid-19.



