BAB V

PENUTUP

Berdasarkan uraian yang telah penulis kemukan pada bab-bab terdahulu,maka
sebagai penutup LKP ini penulis mencoba memberikan suatu kesimpulan disertai

dengan saran-saran yang diharapkan bermanfaat bagi perkembangan perusahaan
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membuat harga semen tipe PCC'diciptakan dengan produk ramah lingkungan.

b. Agar volume penjualan produk semen tipe PCC ini terus meningkat, PT.Semen
Padang menerapkan strategi produk dengan mengeutamakan penjualan semen
tipe PCC, dengan ini permintaan pada produk semen tipe PCC akan selalu

terjaga pada stoknya. Dengan itu strategi produk semen tipe PCC akan dilirik



oleh para konsumen sebagai produk semen yang berkualitas tinggi, harga yang

terjangkau dan ramah lingkungan.

Strategi promosi yang dilakukan oleh produk semen tipe PCC pada PT.Semen
Padang bertujuan untuk meningkatkan volume penjualan terhadap semen tipe
PCC ini, dengan melakukan strategi promosi dengan menggunakan media
promosi : Billboard, Light Box, Leaflet, merchandise, Papan merek toko,
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menjawab permintaan konsumen yang menginginkan produk semen yang
berkualitas tinggi , dengan harga yang kompepetitif dan ramah lingkungan
sehingga terjadi ktertarikan dari konsumen sehingga beralih ke semen tipe

PCC.



5.2 Saran

Dalam dampak dan pengaruh dan pengaruh daeri strategi pemasaran yang
dijalankan dalam memasarkan produk tipe semen PCC dengan masalah yang
ditemui pada PT. Semen Padang dalam strategi pemasarannya, penulis memcoba
memberikan beberapa saran yang kiranya dapat bermanfaat bagi perusahaan

menetapkan strategi pemasaran dan meningkatkan produk semen tipe PCC, antara
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pelatihan berkala terhadap karyawan serta dibentuknya tim penganalisa kasus

sistem.

» Untuk mengantisipasi kelemahan dan ancaman yang dimiliki oleh PT. Semen
Padang, maka dirasa perlu untuk melakukan perubahan strategi pemasaran
yang ada sehingga volume penjualan tiap tahunnya dapat ditingkatkan.

Misalnya untuk strategi produksi diharapkan PT. Semen Padang membentuk
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tim khusus untuk mencari dan meneliti penggunaan bahan bakar pengganti batu
bara yang kian hari makin sulit didapatkan dan mahal, serta mengkaji untuk
pembuatan pembangkit listrik sendiri, menjaga dan meningkatkan kontinuitas

produksi.

Penulis juga berharap agar keluarga besar PT. Semen Padang senantiasa
menerima siswa Magang/PKL untuk dibimbing dan diberiarahan tentang dunia
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