
 

 

BAB V KESIMPULAN DAN SARAN 

A. Kesimpulan 

Berdasarkan hasil dan pembahasan yang diperoleh dalam penelitian maka 

dapat diambil kesimpulan sebagai berikut: 

1. UPH Tebu Kelompok Tani Sarumpun Baniah merupakan satu-satunya UPH 

tebu di Kabupaten tanah datar yang penggilingan tebu menggunakan mesin, 

dan mampu memproduksi gula merah hingga 500kg/hari, produk yang 

dihasilkan lebih bagus dan harga jualnya yang lebih tinggi dibandingkan 

dengan pesaing, dalam rangka memperluas area pemasarannya, UPH Tebu 

Kelompok Tani Sarumpun Baniah terus menjalin jaringan (link), salah 

satunya dengan melakukan MOU (Momerendum Of Understanding) dengan 

Giant Supermarket di Jakarta untuk memasok gula merah UPH Tebu 

Kelompok Tani Sarumpun Baniah, namun masih belum terealisasikan. 

2. Untuk mencapai tujuan perusahaan yaitu mampu memasuki pasar modern, 

maka alternatif strategi pemasaran yang bisa diterapkan UPH tebu Sarumpun 

Baniah adalah:(1) Meningkatkan produksi gula merah, (2) Melakukan 

pengembangan pasar dengan memasarkan produk kedaerah berpotensi untuk 

memasok gula merah seperti industri makanan, (3) Mempertahankan 

kualiatas dan keaslian produk, (4) Melakukan diversifikasi produk, (5) 

Mengadopsi mesin baru dalam pengolahan, serta pengemasan gula merah, (6) 

Memperbaiki kemasan produk dan mengganti dengan kemasan kotak yang 

dilengkapi dengan label dan merek, (7) dan melakukan kegitan promosi 

 

B. Saran 

Berdasarkan hasil penelitian yang telah dilakukan maka dapat diajukan 

beberapa saran sebagai berikut: 

1. Disarankan agar UPH tebu memperbaiki atribut produknya seperti 

mendaftarkan sertifikasi halal produk agar bisa memenuhi permintaan Giant 

Supermarket untuk memasok gula merah. 
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2. Disarankan UPH tebu memiliki unit pemasaran khusus, diharapkan dengan 

adanya unit pemasaran khusus, pemasaran gula merah yang dihasilkan UPH 

tebu akan lebih efektif. 

 

 


